Bonjour
L'année 2019 vient de tirer sa révérence en laissant sa place à 2020 et je profite de cette occasion pour vous remercier de la confiance et la reconnaissance que vous avez eue à mon égard en espérant que de votre côté, vous n'avez pas été déçu par mon savoir-faire, mes compétences et mon comportement.
Une nouvelle année s'offre à nous désormais, et je voudrais qu'ensemble nous là commencions bien sur des bases saine, bénéfique et prolifique pour tous.
Notre collaboration à commencer avec l'application "Marega Voyages" pour la gestion de votre agence de voyage. Un montant de 1 500 USD a été arrêté, j'ai d'abord reçu une avance de 500 000 francs CFA, puis une seconde avance de 100 000 francs CFA et un troisième aussi de 100 000 francs CFA.
J'aurai souhaité recevoir le reste de la facture pour fêter le nouvel an comme je l'ai demandé à deux reprises, mais je n'ai malheureusement pas eu l'occasion de le recevoir. Bref ce n'est que partie remise.
Entre temps, j'ai eu à travailler sur les projets suivants :
SAMAWAQF
· Développement et mise en ligne d'un site internet
· Développement et mise en ligne d'une application
SBPESA
· Développement et mise en ligne d'un site de vente en ligne
· Développement et mise en ligne d'une application de gestion
Pour ces deux projets, aucune négociation n'a été entamé ni conclu, j'ai commencé à travailler sur votre demande car je suis conscient que vous avez assez de projet à me confier et que ce n'est que le début de notre collaboration.
Pour 2020, j'ai pas mal de projet et d'offre sur ma table, et je souhaiterais m'organiser en fonction des priorités et des offres les plus bénéfique pour moi. C'est dans cet objectif que je vous invite à me faire une offre pour la suite de notre collaboration.
Vous avez une idée de mes compétences, pour cela je vous laisse la main pour me faire une offre de partenariat.
En ce qui me concerne, après études des conditions, je me propose de prendre en charge tous les projets de Marega Voyages, c’est-à-dire tous les projets qui sont destinés au groupe Marega. Au lieu de vous facturer pour chaque projet, vous me faite un forfait mensuel, et moi en échange, je m'occupe de la mise en place, la gestion, le suivi et la formation des utilisateurs des projets Marega.
Pour les projets non Marega, c’est-à-dire un projet pour un client qui a contacté le groupe Marega, j'exécute le marché et groupe Marega me donne un pourcentage que l'on aura négocié sur le montant du projet.
Comme souligné plus haut, je vous laisse le choix de me faire une offre pour qu'ensemble, nous démarrions le nouvel an sur les meilleures bases qui seront bénéfique pour tous.
[bookmark: _GoBack]Je reste à votre disposition.
Cordialement.
